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正月初七，沈阳中街的年味还没散。

头条胡同口，孙丽丽那间6平方米的

老店门前，年轻人举着手机边拍边等。她

手里的铁夹翻得飞快。炉火呼呼烤着，十

二年了，这个姿势没变过。

中街另一头，500 平方米的旗舰店里

同样灯火通明。特产展示区，印有中街老

建筑图案的伴手礼盒码成了一座小山

……

对她而言，这两家店不仅是营生，更

是她在方城里扎下的根。

一炉火 烤了十二年

“创业初期虽然苦点，但一直都挺顺

的。”从老店档口走出的孙丽丽回忆起创业

之路这样说。2014年6月，27岁的她辞去安

稳工作，揣着10万元大学生创业贷款和从老

师、朋友手里借来的钱，挤进中街的头条胡

同里，支起了一个6平方米的烤猪蹄摊。

“当时不懂经营，中街人多，那就在中

街干。”孙丽丽说，开业第一天，小摊前就

排起了长龙，600 份烤猪蹄销售一空。当

时她忙到没时间吃饭，甚至说话都会失

声。但不到半年，外债还清，还交齐了一

年的房租。

生意像炉火一样，越烧越旺。2016

年，她引入标准化生产；2017年，还成立了

企业。她也靠着烤猪蹄摊，成了沈阳的

“双创”典型，鼎盛时期，各地的加盟店一

度超过百家。

但彼时的方城，还未苏醒。中街人流

如织，可胡同里线缆乱挂，路面坑洼。游

客们逛完景点便匆匆离去，很少走进这些

深藏市井的角落。

就连孙丽丽的小店，也时常被落后的

基础设施掣肘——生意正火时，三四千瓦

的炉子一开多，就“啪”地跳闸。那时的她

总觉得，这条街，不该只有这样。

一座城 蜕变了五年

城市的改变，在2019年悄然启动。沈

阳方城被列入国家5A级旅游景区预备名

单，一场以“微改造”为理念的“绣花”功

夫，在这片1.69平方公里的土地上铺开。

2020 年，改造的第一刀，落在了中街

步行街。

对于商户们来说，改造意味着“阵

痛”。孙丽丽的老店因为施工，需要关闭

几个月。大大小小的胡同翻修她经历过，

但像这次整条中街、整个方城都动起来的

规模，她从没见过。

尘土飞扬中，有商户担忧客流，但孙

丽丽心里明白，改造是好事，中街变好了，

方城变美了，客流才会更大，她的小店才

能更长久。

但那几年，外部市场环境也在经历剧

烈波动。曾经遍布全国的加盟店，因为各

种原因，一家家倒下。她的创业之路，从

巅峰滑落。

面对波折，孙丽丽选择了沉淀。她退

回那间6平方米的小店，一头扎进产品研

发，把猪蹄、鸡架、香肠做成了包装精美的

伴手礼盒。即使不用到店，也能把这份沈

阳味道带回家。

就在她埋头“练内功”的这几年里，门

外的世界正经历着脱胎换骨。

五年，中街步行街焕新，获评“全国示

范步行街”；方城48条历史街巷完成精细

化提升，四至边界文化符号清晰可循，古

城肌理完整浮现。

如今，她那间6平方米的老店，用上了

一万五千瓦的大功率烤炉，即便生意再火

爆，也从未跳过闸。

一个人 等到了春天

2025 年底，硬件完善的方城，迈入了

业态提升的新阶段。年轻人从VR体验馆

里走出，又钻进了沉浸式戏剧的剧场。胡

同深处，非遗摊位、文创小店遍地开花。

曾经“逛完就走”的游客，如今愿意在这里

待上几天。

也是在这一年，孙丽丽做出了一个决

定。那间6平方米的老店照常营业，她把

新店开到了中街的另一头，500 平方米的

旗舰店开始试营业。

“改造效果好不好，人流就是最好的

证明。”她带着记者穿梭在熙熙攘攘的街

道上，朝她的新店走去。

四层的新店面显然更气派，集特色小

吃、特产展示、文创体验、手作 DIY 于一

体，她把中街的老建筑印上伴手礼盒，极

具地方特色。等到开春之后，楼上的各个

功能区域将全面开放，这里也将成为中街

上一个新的文旅打卡地。

从 6 平方米到 500 平方米，从街头摊

位到文旅场景，她走了整整十二年。扎根

中街十二年，她最美好的青春都在这儿。

如今，这条街、这座城，就是她的家。

“谁不希望自己的家更好呢？”她说

“这条街”，但她亲历的，其实是一座城的

苏醒。

炉火不熄，方城新生。孙丽丽等来了

属于她的，也是属于这座“城”的春天。

本报记者 王琦

从6m2小摊到500m2旗舰店 她的炉火在中街烤了12年

马年春节的余温尚在，孩子们手中鼓

鼓的压岁红包，已悄然成为各家银行争夺

的焦点。不少家长表示，春节后要帮助孩

子打理压岁钱。

昨日，记者实地走访工商银行、建设

银行等国有大行，以及多家股份制银行与

地方城商行发现，与往年相比，今年银行

不仅在中长期存款利率上普遍“加码”，

更针对儿童及青少年群体推出了特色鲜

明的专属金融产品。这场没有硝烟的

“揽储大战”，正弥漫着浓浓的“亲子”氛围

与财商教育气息。

利率分层：
城商行冲上“利率高地”

“今年各家银行的存款利率，特别是

三年期，比较有吸引力。”一位银行业内

人士向记者透露。

记者走访了解到，目前五大国有银

行，其三年期定期存款年利率普遍维持

在1.55%左右；广发、兴业等股份制银行普

遍在 1.75%上下；而众多城市商业银行成

为此轮利率竞争的“高地”，三年期利率普

遍集中在1.8%至2.0%的区间。

渤海银行在 1.85%至 1.9%之间，吉林

银行与阜新银行则达到了 2.0%的当前较

高水平。各家银行的起存门槛多在50元

至10万元不等。

值得注意的是，这些颇具吸引力的利率

产品并非儿童专属，成人与儿童均可办理，

为家庭进行整体资金规划提供了灵活选

择。吉林银行某网点工作人员告诉记者：

“因为利率有优势，近期来办理存款和开卡

的人明显增多，其中不少是家长想为孩子存

压岁钱。”不过，她也坦言，由于儿童开户需

要监护人双方证件、出生证明等材料，手续

相对繁琐，部分怕麻烦的家长会选择将钱直

接存入自己名下账户代为保管。

产品创新：
储蓄也是一堂“财商课”
除了利率竞争，今年多家银行更在产

品的“情感温度”与“教育功能”上深度发

力。记者了解到，盛京银行新近上线的

“青少版”儿童专属存款引起了市场关

注。该产品专为16周岁以下青少年设计，

由监护人代办开户。该行某网点工作人

员介绍，最近来办理孩子专属账户的家长

很多，有的家长开户后直接将孩子收到的

压岁钱存入，单笔存款金额最高的有1万

元。

记者观察到，这类儿童专属产品正尝

试构建“金融+教育”的生态。部分银行将

儿童账户与积分体系绑定，积分可兑换图

书、文具；有的则在手机银行内提供专属

的成长储蓄进度表。这些增值服务旨在

将一次性的存款行为，延伸为持续的财商

教育过程，帮助孩子从小建立正确的金钱

观。

理财指南：
让压岁钱成为成长礼物
面对丰富的产品选择，交通银行沈阳

自由贸易试验区分行客户经理于弘鑫建

议，家长可为 16 岁以下子女开立儿童储

蓄卡，进行多元化资产配置。益处一：财

商启蒙。孩子通过专属账户参与储蓄过

程，能直观理解“积少成多”的理财观

念，并学习利息计算等基础金融知识。益

处二：教育储备。通过长期积累，压岁钱

可逐步形成可观的教育基金，为未来学业

深造提供支持。益处三：保障增值。若配

置部分资金于终身寿险等产品，既可享受

复利增值，又能为孩子提供长期健康保

障。益处四：情感传承。以孩子名义进行

规划，既是爱的体现，也能培养其家庭责

任感。

“这样做，孩子长大后也不会追着家

长‘讨要’压岁钱了。”于弘鑫笑言。通过

科学规划，压岁钱不仅是节日祝福，更可

成为伴随孩子成长的珍贵礼物。

本报记者 赵玲玲

马年压岁钱“去哪儿”？

多家银行推出亲子产品 让压岁钱变身财商课

节假日人流大的时候，孙丽丽还会回到那间6平方米的老店，招呼市民和各地游客。

本报记者 王琦 摄

银行巧思让压岁钱变身财商课。董丽娜 摄


