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在这里读书 ④
纸间·独立书屋

拒绝浮躁的00后
把书店开成老城区的“文化缝隙”

编辑 梁波 美编 丁锐

名字：小雨、小乔

年龄：24岁

籍贯：安徽安庆、辽宁沈

阳

书店名称：

分贝书屋

开店时长：7个月

书店坐标：

沈阳市铁西区建设西路

41号9门

爱好：读书、旅行

书店核心宣言：

扎根于此，但仍在流动。

主理人档案

书页间的自我发现：
从校园时光到心灵启蒙
小雨的读书启蒙始于大学时代，她读

的是网络与新媒体专业。“上学时有一些业

余时间，我希望能学到更多东西，后来我发

现，通过看书是可以的”，小雨说，“一个人

在写书的时候可以写得很深，拓展得很宽，

所以看书学到的知识，是不受限制的。”

真正让小雨进入读书世界的，是王小

波的《沉默的大多数》。“那本书是我当时

在莫子山城市书房看的”，她找到这本书

时有种奇妙的熟悉感：“我高中时在家里

的书房也看过，但是我看不懂。”而在那个

下午，“不知道为什么，我就突然就看懂

了，不仅看懂了，还一下子感觉心胸变得

开阔起来了”。

大四那年，小雨要准备毕业论文，“我

不想糊弄，希望能真的找一个选题去实

践，根据我得到的结论去写一篇论文。”她

学的又是网络与新媒体专业，于是想到将

四年所学与所读结合，“做成一个网络账

号，一个关于读书的账号”。这个决定开

启了她与书籍更深的缘分。经营读书账

号八个月，小雨积累了1600个粉丝。“虽然

1600 个粉丝不算多，但是我觉得算是成

了，因为粉丝达到800时，已有出版社编辑

联系我写书评了。”后来，这段实践成为了

小雨毕业论文的鲜活素材。

当迷茫遇见热爱：
一家二手书店的诞生记
毕业后，小雨经历了一段迷茫期。“家

里出了点事，我跟我对象两个人也比较迷

茫，当时也才毕业一年，不知道该干什

么。”正是这时，她想起自己对书的喜爱。

“我们俩就琢磨，合计要不开个书店吧。”

创业初期面临现实考量：“一开始没

敢开新书店，考量了商业方面，觉得投入

比较大，决定干二手书。”

作为安徽人留在东北开书店，家人最

初并不支持。“甚至还说过‘还不如去要饭’

的话。”小雨平静地说，“觉得这个行业吃不

饱。”但当家人看到她能完全负担自己的生

活，态度逐渐转变。“他们也会看我的账号，

看到经营得还不错，也比较放心了。”

书店二楼有一块特别的书架，这是小

雨特意留给“东北”的。她准备有时间的

时候，把这一块的书好好丰富一下，再放

一些男朋友拍的东北照片。小雨说：“虽

然我是个安徽人，但生活在这里，就会对

我脚下的土地产生感情。”

经营二手书店并不轻松。“其实干二

手书最难的是收书。”小雨坦言，“沈阳老

小区很多都是六七层楼，有时候我们一收

就是一两车，爬楼梯上上下下拎书，都是

体力活。”她感激男友的支持：“没有我男

朋友的话，我一个人弄不了这个书店，很

多都是他在帮我。”

在小红书与老城区之间：
00后店主的平衡之术

作为00后书店老板，小雨有自己的经

营理念。书店选品体现了她的偏好与权

衡：“二手书方面肯定是收到啥就是啥了，

同时我也会筛选，特别不好的给筛了。新

书基本上都是我自己想看的。”她补充，

“其实有一小部分是因为好卖，这就是作

为一个读书爱好者和一个书店经营者的

权衡。”书友在网上这样评价分贝：“经营

者选书的品位直接决定了书店的定位，分

贝的新书很特别”“认真看书，认真挑选的

人，都值得支持”……

小雨坦言，经营书店后很忙：“你想每

一本书都看过后再选择上架，那是不可能

的，书太多了。我现在更有经验，除了自己

去完整地阅读，也会通过书的类别、作者以

及出版社，去大致做一个判断。”与读者的

互动也影响了她的选书策略，“我这个店最

大的好处就是我卖二手，他们喜欢的书有

可能我不会进，但是我会收到。”她举例说：

“比如说阿加莎的书，我有一个客人就经常

提议我进她的书，我坚持不进，因为她的二

手书太多了。我说你想买可以买二手的还

更便宜，后来他发现真的是这样。”

在线上与线下之间，小雨找到了平衡

点。作为网络与新媒体专业学生，她深知

线上运营的重要性。“不能抛弃线上这一

块。”她肯定地说，“互联网时代，你想把你

的声音传播得更远，肯定要用这个网络流

量。”但她对线上传播有自己的理解：“我

现在想的不仅是吸引更多人，可能我的愿

望有点太理想，我还是希望自己把书吃

透，然后再传播给别人。让别人知道有这

么样的一本书，它是什么样的背景写的，

讲的是什么，你可以从中得到什么。”她

说，“我还是想真正地把书传递给别人。”

她的小红书账号已成为书店的重要

窗口：“我会在小红书上分享开书店日记，

有不少人是看到小红书知道了我们，来到

我们这里看书。”

作为一个00后店主，小雨还有不少新

想法，比如读书会、盲盒书……“我在考虑

做书的盲盒，把相似主题的书以盲盒的方

式销售，也能够给顾客带来一些惊喜。”

与书共老：
一家小书店的时间哲学
书店的留言簿见证了读者与书店的

情感联结。“我每天都会去翻有没有新的

留言。我很喜欢跟大家交流。”小雨说。

她描述了书店里多样的读者群体：“我们

这有很多跟我年龄相仿的年轻人，也有年

纪比较大的。”

其中一位常客令她印象深刻：“一位

经常来我们这读书的大叔，他年轻的时候

是当翻译的，去过很多国家。他有时候翻

我的二手书，他可以在书上找到别人写他

的东西。他也会给我讲很多有趣的事。”

这种跨越年龄的交流，构成了“分贝”

独特的读书氛围。小雨说：“有人来我这

里，一待就是一下午。有人专门从挺远的

地方坐车过来。”

对于书店的未来，小雨的愿景踏实而

简单：“我想把它做好，不是靠搬去更大的

地方，或者说更好的位置。”她描绘了一幅

与时间共成长的画面：“我觉得书店它应

该是和时间一起成长的。就算我不换地

方，在这个小小的地方，我慢慢地去发挥，

我也可以把它变成我想要的样子。”

窗外是沈阳老城区的街景，窗内是书

香弥漫的小世界。这个00后姑娘和她的

书店，正以安静的姿态，在快节奏的时代

里守护着一方阅读的天地，见证着书页与

人生的每一次碰撞。每一本被买走、被阅

读、被传递的二手书，都承载着前主人的

痕迹与新读者的期待，在这个小小的空间

里，完成着文化与情感的接力。

临近中午，又有几位顾客陆续走进书

店。小雨爬在梯子上，将书分类上架。留

言簿摊开在桌上，翻开的一页上写着“感

谢在庸常生活里存在一个缝隙，愿这个缝

隙持续存在”。

本报记者 张铂 孙泽锋

店主正把书分类上架。 图片均由本报记者 孙泽锋 摄

顾客陆续走进书屋，在这里享受自己

的阅读时间。

“在老城区开着的一家小书店，分享守店时
与书页的碰撞。”在分贝书屋的小红书主页上，
书店店长小雨写下了这句话。账号最新一篇笔

记里，她分享了对《娜塔莎之舞：俄罗斯文化史》

的阅读感悟，“7天，32小时，极限读完”。巧合
的是，她刚结束俄罗斯的旅行归来，这个年轻人
正践行着“读万卷书，行万里路”。

闭店旅行期间，不少读者催她快点回来。
恢复营业第一天，一位老顾客推门就说：““你可

算回来了，我都跑空三次了！”
开业半年多，分贝书屋已在沈阳爱书人的

心中占据了一个角落。“分贝上下拼在一起是个
‘贫’字，读完大学毕业后读第一本书时，我突然

意识到人的本色或者我自己的本色就是一无所
有的，是贫弱的。另外，分贝可以理解成把宝贝

分出去，书就是宝贝。分贝还是一个声音单位，
我认为读书是构成自己说什么、怎么说的重要
介质”，小雨说。


