
此行沈阳，让苏州创业青年吴名
启深感意外：原本以为只是讲讲经验
的“交流之行”变成了“惊喜之旅”，短
短两天，他就敲定了一件大事——把
灵犀跨境的区域总公司设在沈阳。

10 月 18 日，吴名启第一次来到
沈阳，应邀参加 2026 东北亚（沈阳）
人才交流大会暨人工智能赋能产业
发展大会。

10 月 23 日，已返回苏州、正忙着
筹备沈阳公司的吴名启，在电话那头
对记者说：“感觉手里的执照还热乎
着呢！这几天有太多收获和惊喜，我
和团队的小伙伴对在沈阳创业充满
期待。”

今 年 是 辽 苏 对 口 合 作 的 第 十
年。正是这条纽带，把吴名启和沈阳
连在了一起。他作为受邀嘉宾，在专
场活动“AI+OPC”超级个体创业荟
上分享经验，一下子成了创业圈里备
受瞩目的“宝藏男孩”。

为什么这么叫？原来，吴名启今
年只有 19 岁，是一名大学二年级学
生，同时也是灵犀跨境 AI 平台创始
人、苏州 AI OPC 创业者联盟成员。

OPC 主打“超级个体”创业模式，他
从一个人、一台电脑起步，带着 8 人
团队创造了上亿元产值，成为 OPC
创业赛道的青年先锋。

这趟北上，吴名启原本以为就是
讲讲经验，顺便实地看看，如果合适，
可能会设立一家分公司。他说：“边
走边看边问边思量，想法就变了。”中
国沈阳人力资源服务产业园（于洪新
质生产力园）的设施环境和服务功能
最先让他动了心，更对路的是，园区
的设计思路和OPC模式贴得很近。

原来，于洪区把“AI+OPC”超级
个体创业作为培育壮大新质生产力
的一个切口，探索园区运营的“政、
校、会、企、园”五位一体路径。这意
味着，创业者需要的场地、服务、资源
都有人统筹、对接，效率与温度实时
同步。

“他们不是自顾自地讲政策，而是
真的站在企业角度想问题，先弄明白
灵犀跨境要往哪儿走、现在走到哪一
步、最需要突破的是什么，再顺着需求
捋政策和资源。这让我看到了满满的
诚意。”吴名启说，这种主动问需求想

办法，并且真拿出办法解决问题的态
度与能力，是创业者最需要的。

更让吴名启受宠若惊的是，不同
部门负责人的电话一个接一个地追
了过来。沈阳市人社局局长打来电
话，逐条梳理人才政策；和平区、浑南
区递来合作意向；市委组织部、市商
务局也跟上，帮着分析业务路径、盘
点市场布局。他们不是泛泛地说一
句“欢迎来沈阳”，而是一条一条拆开
聊，就奔着让企业落地。

但“热情+诚意”仍不足以让吴名
启拍板。作为决策者，他要考量的是
企业在这座城市能不能“长”起来。

“我们是跨境 AI 服务企业。如果一
座城市既有产业场景，又有服务条
件，还能支撑长期成长，那就值得认
真考虑。”他说。

而沈阳，恰恰契合。沈阳的装备
制造、汽车及零部件产业占据出口主
导，大量制造业企业正处在从“产品
出海”迈向“服务出海”的节点，需求
十分巨大。而于洪区拥有国家级中
欧班列集结中心、陆港型国家物流枢
纽和沈阳国际陆港保税物流中心（B
型）等平台，跨境电商的通道可以直
通海外。对灵犀跨境而言，这是一片
优势叠加、可供 AI 落地验证的实体
经济赛场。

场景看清楚了，吴名启心里的账
也算明白了。18日傍晚，他在沈阳注
册的新公司——辽宁小珠科技有限
公司营业执照顺利办结，从进会场开
始算，全程不足 10 小时。亲身感受
到的效率，让吴名启扎根创业的信心
更加坚定。

拿到执照，吴名启没在沈阳多停
留，转头就飞回了苏州，召集团队成
员碰头，研究在沈阳设区域总公司的
事。“不是简单派几个人过去，而是要
将技术框架、客户资源、运营经验都
稳稳当当落地。”吴名启说，他不打算
一上来就把摊子铺得太大，“要先扎
下去，把本地客户服务和产业对接能
力建起来，盯住装备制造、汽车零部
件这些优势领域，摸清企业出海需
求；再把本地客户响应和合作机制搭
起来，从多语言沟通、产品知识管理
到海外询盘处理，挑具体场景切入，
先跑通，再验证，最后攒出能复制的
案例。”

起步于苏州的超级个体，在沈阳
翻开了新的篇章。对辽宁而言，吴名
启的选择不是一个孤立的创业故事，
而是一个真实的观察窗口。当一座城
市真心实意弯下腰、跑起来，创业者就
会用脚投票，把“分公司”改成“总公
司”，把“来看看”变成“留下来”。

从“来看看”到“留下来”就用了两天
本报记者 金晓玲 张 颖

本报讯 记者王晓波报道
眼下正值“三秋”生产关键期，也是
养护黑土地、夯实来年丰收根基的
黄金窗口期。近日，2026 年铁岭
市秋整地技术推广现场会在清河
区张相镇十八道岗子村召开，全市
百余名农机合作社负责人、家庭农
场主和种粮大户齐聚田间，实地观
摩秋整地机械化作业演示。

演示现场，秸秆粉碎机率先下
地，将秸秆均匀切碎铺撒。随后，
大马力拖拉机牵引深松机、翻转犁
依次作业，翻耕后的黑土层层翻
开、均匀铺展，地表达到待播状态。

“深耕深松能打破多年形成
的犁底层，让板结的土壤重新‘呼
吸’起来。”据北大荒集团二九一
农场农技人员介绍，机械化秋整
地是养护黑土地的重要手段。作
业后，耕作层加厚，土壤疏松度和

平整度明显改善，保水保肥能力
和透气性同步提升，耕地抗旱抗
涝能力随之增强。

“秋整地，关键在一个‘抢’
字。”农技人员说，当前，土壤含水
量适中、作业阻力小，墒情和地温
条件十分理想，是整地的黄金时
段。深翻作业不仅能改良土壤结
构、蓄积地力，还能把地表杂草翻
埋入土，顺带杀灭越冬虫卵，减少
来年病虫害基数，可谓养地、控害
一举两得。

现场还同步演示了起垄、分层
施肥等配套作业，完整呈现从秸秆
还田到整地备耕的全流程。本次
现场会让农户学习了秋整地的操
作要点，引导各类农业经营主体抢
在土壤封冻前完成高质量秸秆还
田、深松深翻作业，实现耕地“黑色
越冬”，为来年粮食生产攒足地力。

铁岭全域推进
标准化秋整地作业

走基层 在一线 ZAIYIXIAN

本报讯 记者佟利德报道
营口 60 周岁及以上老年人有福
了。《营口市老年助餐服务规定》
（以下简称《规定》）将于 11月 1日
实施。这部法规成为全国地级市
首部专门规范老年助餐服务的地
方性法规。

“通过立法规范老年助餐服
务，保障老年人就餐、送餐需求与
饮食安全，健全居家社区养老服务
体系。”营口市人大常委会法制工
作委员会副主任纪国红对《规定》
进行了解读。

《规定》共 10 条，突出普惠覆
盖、精准兜底，面向营口全体60周
岁以上老年人提供助餐服务，优先
保障低保、特困、独居、失能、残疾、
高龄、计划生育特殊家庭等特殊困
难老年人。统筹布局15分钟助餐
服务圈，新建小区配套、老旧小区

盘活闲置用房、农村依托幸福院和
邻里互助点布设点位，鼓励机关、
企事业单位开放闲置资源，兼顾城
乡均衡。明确助餐服务坚持公益
属性、保本微利，支持市场主体、村
集体、慈善力量、志愿者多元参与，
落实水电气热、税费及建设运营补
贴政策。

目前，营口市累计建成 80 处
社区助老食堂，实现 6 个县（市）
区、所有乡镇（街道）助餐服务点位
全覆盖。同时，常态化落实老年人
就餐优惠政策，推行企业让利梯度
优惠机制：60周岁至69周岁、70周
岁至 79 周岁、80 周岁及以上老年
人每餐分别享受企业让利优惠不
低于 2元、3元、4元；低保、特困等
老年人参照高龄老人最高优惠标
准执行，属地财政再叠加每餐不低
于1元的专项就餐补贴。

全国地级市首部老年助餐
地方性法规在营口出台

本报讯 记者陶阳报道 以
前“各仓各管”绕弯路，现在“一盘
棋”提效率。10月20日，华润辽宁
医药有限公司顺利获批医疗器械
多仓协同经营资质，成为全省首家
获此资质的企业。企业相关负责
人说：“我们的储运成本和时间成
本都将明显下降，百姓用械将更及
时、更安全。”

随着沈阳市生物医药及医疗
装备产业的发展，部分医疗器械经
营企业的业务规模持续扩大，但内
部仓储运输资源分散，运营成本居
高不下，迫切希望通过多仓协同模
式实现资源集约配置、降本增效。
为打通跨区域设库的堵点，助力企
业增强市场竞争力，省及沈阳市两
级药品监管部门经过实地调研和
座谈交流，推动起草了《辽宁省医
疗器械多仓协同经营监督管理办
法（试行）》，并于今年 9 月正式发
布施行，为全省医疗器械流通企业
创新经营模式提供了清晰的制度
遵循。

据沈阳市市场监督管理局医

疗器械监督管理处一级主任科员
刘文宇介绍，医疗器械多仓协同，
是把多个分散仓库连成一张网，实
现统一库存、就近配送、集中质控，
从而缩短交货时间、降低储运成
本、保障医疗器械的质量安全与全
程可追溯。

制度破冰，让“企业之需”上升
为“一域之策”。华润辽宁医药有
限公司相关负责人说，集团内仓库
将协同使用、统一管理、统一质量
体系，信息系统实现互联互通，减
少重复仓储和库存积压。

从制度出台到首证落地，不仅
标志着沈阳市医疗器械流通领域
在整合仓储资源、降低运营成本上
迈出实质性步伐，也为后续全省同
类企业申报积累了实操经验、提供
了样本参考。

沈阳市市场监督管理局相关
负责人表示，接下来，将主动对接
申请企业，安排专人靠前服务，围
绕流程规范、系统对接、体系建设、
责任界定等逐一辅导，帮企业补齐
短板、合规完善。

省首个医疗器械多仓协同经营
资质落地沈阳

秋日的锦州，一城银杏满城
金，市民在家门口就能邂逅这转瞬
即逝的限定秋景。

时下，锦州市市树银杏迎来
最佳观赏期。市区街巷、社区庭
院之中，一排排银杏树次第染
黄。在澄澈蓝天的映衬下，金黄

的叶片层层叠叠，落叶铺就金色
大地，整座城市仿佛裹上一层温
暖的“金装”。

作为锦州的市树，银杏树扎根
于城市的各个角落，勾勒出独属于
锦城的秋日诗意。

本报特约记者 侯树河 摄

秋色渐浓满城金

昔日白茫茫的盐碱荒滩，如今迎
来改造后的大丰收。10月22日，在盘
锦市盘山县羊圈子镇的连片稻田里，
一台台收割机沿田垄匀速前行，金黄
饱满的稻穗被卷进割台，稻粒哗哗涌
进粮车。

“几年前，这里还是连草都长不旺
的撂荒地，现在却成了连片稻田地。”
种植户杨忠英望着眼前的丰收景象，
满是感慨。今年是他接手这片改良土
地的第 3个年头，流转的 1600亩稻田
全部有了好收成。

这份丰收的背后，一套成熟的盐
碱地改良技术体系正在发挥作用。
2024年年初，盘山县启动“盐改水、旱
改水”土地综合整治项目，总投资

7.52 亿元，建设规模超 1.78 万亩，这
是近年来省内规模较大的盐碱地整
治项目之一。

“盐改水的核心工艺是灌水洗盐，
通过引水将耕作层的盐分带走，进行
洗盐调控，让土壤含盐量稳定控制在
2‰以内，满足水稻正常的生长需求。”
省农业科学院盐碱地利用研究所所长
于亚辉解释。

盐改水不是简单的翻地灌水，而
是一套系统性工程。项目用“条田化”
布局重新规划田块，同步修建灌排管
网，在利用月牙湖、马丈房泵站等原有
水利设施的基础上，新建豆坨水库补
水，实现水系连通，让洗盐更顺畅。“田
成方、渠相连、路相通”的高标准水田，

就这样一块块成型。
洗盐容易，防返盐难。表层盐分

压下去后，如果排灌体系跟不上，地下
盐分还会再上返，前期的改良就白做
了。项目推进过程中，技术人员全程
驻场，实时取样监测土壤盐分和 pH
值，根据地块差异动态调整改良方案。

“地块平整、添加客土、土壤调理
要分步推进，每一块地改良完都要经
过检测，达标了才能交付耕种，确保改
一块儿、成活一块儿。”盘山县“盐改
水、旱改水”土地综合整治项目工作人
员孙军说。

今年9月，项目顺利完成验收，羊
圈子镇新增水稻种植面积 16823 亩，
其中盐改水 8185亩、旱改水 8638亩。

曾经碎片化的盐碱荒滩，变成规整连
片的高标准水田，更适合机械化种植。

“使用智慧农机耕种，不光能省工
增产，还能辅助进行盐碱地的长效管
护，守住改良后的耕地质量。”于亚辉
补充道。智慧农机的均匀深耕，可防
止土地局部积盐；无人机精准管控水
肥，则能减少大水漫灌带来的次生返
盐风险。

杨忠英算了一笔账：盐碱地改造
让耕地变多了，机械化作业每亩能省
下近百元的人工成本，水稻现在亩产
稳定在1500斤左右，亩产利润比未开
发前高出300元到500元。“地改好了，
产量一年比一年好，日子也越来越有
盼头。”杨忠英说。

盐碱滩上“洗”出丰收年
本报记者 费嘉维

金秋时节，稻谷飘香。10月21日，
鞍山市立山区灵山街道大红旗村的稻
田里，金色稻浪随风起伏，自动收割机
在田间穿梭，收割、脱粒一气呵成，金黄
的稻谷被源源不断地装入粮袋。

今年，该村水稻种植面积达 400 余
亩。村里大力推广全程机械化作业，以
农机赋能农业生产，有效提升了耕种收
综合水平，降低了人工成本。目前，鞍
山市水稻收割工作正在有序推进，预计
于11月初全面结束。

本报特约记者 李经川 摄

又是一年稻飘香

聚焦 JUJIAO

这两年，“妮娜皇后”葡萄凭借
高颜值、好口感在水果市场走红。
然而很多人并不知道，影响妮娜皇
后身价的“命门”是果皮上那一抹
红，这抹红上色上得好，才能卖得上
价。如今，这个困扰种植户的最大
难题被省果树科学研究所的葡萄专
家团队解决了。

“你看这串葡萄，红得透亮，果肉
脆甜，一口咬下去，甜里带着特有的果
香！”近日，营口市鲅鱼圈区芦屯镇葡
萄大棚里，主播凑近镜头，给网友介绍
新晋网红葡萄“妮娜皇后”。

镜头外，葡萄架上，一串串“妮娜
皇后”如玛瑙般垂坠，红色的果皮上像
抹了一层高级胭脂。

“妮娜皇后是个‘矫情’品种，糖
度、个头儿、颜色都要上乘，只有色、
香、味俱全才是优级果。”营口盈福高
科技农业有限公司总经理杨立卓站在
大棚里说，“两三年前，我们这一亩地
只能产出1000斤到1500斤优级果。”

为研究“妮娜皇后”的“美颜方
案”，省果树科学研究所葡萄专家团队
扎进大棚，常年跟着葡萄生长周期做
试验，围绕土壤、苗木、肥水、架式等环

节进行调研。
“我们发现，葡萄园中有上色较好

的和上色不好的植株，经病毒检测，不
爱上色的病毒种类多，因此在生产上
建议把上色不好的植株间伐掉，通过
扩蔓恢复产量。新建园利用着色好的
葡萄接穗育苗建园。”研究所葡萄创新
团队首席专家、国家葡萄产业技术体
系熊岳综合试验站站长孙凌俊说，“同
时，我们通过土壤改良、病毒检测、肥
水调控、高光效架式结合环割、摘叶、
铺反光膜等技术，把上色难的问题一
步步拆解。”

杨立卓是最早用上这套技术的种
植户之一。3 年试验下来，成效显
著。“今年，我们一亩地能产出3000斤
到 3500 斤优级果。”杨立卓说，“品质
上去了，一点儿都不愁卖，中秋节和国
庆节期间，光在电商平台我们就卖了
1万斤。”

上色问题解决了，妮娜皇后才算
是真正的“皇后”。直播间的订单数
字在不断跳动，点开商品评价，网友
夸它“颜值与美味并存”。这抹来之
不易的红，终于酿出了种植户甜透心
的好日子。

有了这一抹红“妮娜皇后”葡萄身价大涨
本报记者 王姝佩
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