
从渤海之滨到辽西丘陵，从矿山深处到智能车间，辽宁全面振兴的画
卷正徐徐铺展。在这幅画卷中，金融的力量如同血脉，悄然流淌于每一个
需要滋养的角落。战略矿产项目在十五年长周期里稳步推进，科创企业在

研发攻坚中拔节生长，制造企业在订单交付中争分夺秒……

企业类型多样、节奏不同、诉求各异，

却共同呼唤着一种更懂产业、更贴实际、

更富耐心的金融供给。农行辽宁省分行

选择走进企业、走进产业、走进周期，把服

务的刻度对准实体经济的脉搏。今年前8

个月，该行累计投放各项贷款 3442 亿元，

同比增长 31%；上半年不良率优于全国农

行平均水平 0.2 个百分点，实现“贷得更

多、控得更稳”。

持久稳定陪伴战略项目

五矿陈台沟项目是重点矿山项目，建

设周期长，建设投入大。十五年间，农行

从项目谋划之初持续跟进，与五矿携手同

行。矿山项目投入大、对市场波动敏感，

项目落地前多数机构选择观望。农行团

队深入一线，紧跟工程节点定制综合金融

服务方案，在项目集中建设期提前优化授

信流程，保障资金及时到位，保障主体项

目建设和产业链配套企业。针对重大项

目，该行在项目筹备期，就与企业一起研

判政策、资金、市场风险，提前谋划融资架

构，以“前置式陪伴”为项目落地清障护

航。截至 8月末，农行辽宁省分行实体贷

款年增量近280亿元。

分阶段投放支持制造企业

沈阳盛业金属装饰材料有限公司是

“辽工贷”首批名单客户。企业中标多个

声屏障项目，急需资金采购铝板、镀锌板

等原材料。500 万元授信虽已获批，但放

款卡在贸易背景核验与担保机构顾虑

上。农行辽宁省分行没有简单“等合同签

完再说”，而是核实订单真实性、排产计

划、采购节奏和回款来源，协调担保机构，

设计出“先投 300 万元、合同签署后再投

200万元”的方案。先期资金解备货之急，

后续投放守住风险底线。企业顺利回料

生产、按期交付。“当时长沙路项目面临等

料停工局面，农行贷款投放后，我们马上

回料组织生产，顺利完成工期交付。”企业

负责人吴大圣说。截至 8月末，该行通过

“辽工贷”对 39 户企业授信近 36 亿元，投

放超15亿元。

模式创新赋能现代渔业

辽阔的黄渤海畔千帆竞发，渔船更新

改造正悄然改变着辽宁传统渔业的面

貌。面对渔民“融资难、融资慢、担保弱”

的痛点，农行辽宁省分行主动破局。通过

组建“海上金融服务队”，将服务触角延伸

至重点渔港、码头、乡镇社区，与船东、渔

民面对面开展主题宣讲。创新“渔民安心

贷”专属系列产品，推出“订单批量办贷”

“建租回购”“一项目一方案”等差异化金

融服务模式，精准对接各类型主体需求。

今年以来，该行已累计向全省3200多户渔

业经营主体投放渔业贷款超28亿元，覆盖

海洋捕捞、渔船改造、设备更新、燃油采

购、劳务工资等多个环节，全产业链式赋

能现代渔业发展。丹东东港市的渔民刘

大哥说：“以前跑贷款都是自己一趟趟跑

银行，现在农行不仅把政策、产品送上船

头，手续还能上门办，还不用另外找人担

保，真是想到我们心坎里了！”

技术信用服务科创企业

沈阳金航装备制造有限公司是典型

的轻资产科技企业。其核心竞争力不在

厂房土地，而在自研特种装配工艺、知识

产权、技术团队和持续订单。传统授信重

押品、重报表，这类企业最容易卡在“缺少

不动产抵押物”上。农行辽宁省分行跳出

传统评审逻辑，依托科技型企业专属信贷

服务体系，以“五有六力七能”成长期模

型，核查研发投入、自研工艺、履约台账、

团队结构，以合同、台账等替代涉密材料，

完成交叉验证。最终，1000万元流动资金

贷款及时投放，保障近 300 人技术团队稳

定，支撑在手项目履约。“技术信用替代抵

押信用，让看不见的研发实力，变成了看

得见的金融支持。”企业财务负责人蔡洪

贵说。前 8个月，该行科技型企业贷款户

增长127户，增速19%。

四个案例，四种解法，一条主线。金融

供给不再停留在“有什么给什么”，而是转

向了“缺什么补什么”。从“做业务”到“做

伙伴”，从“看抵押”到“看未来”，从“等合

同”到“分阶段”，农行辽宁省分行正以分类

施策、专属产品、创新模式，把金融活水精

准引向实体经济最需要的地方，赋能产业

发展，助力辽宁全面振兴。 么明 李硕

金融活水精准滴灌实体经济
——农行辽宁省分行分类施策破解企业难题
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