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创业·人物
做过海外工程项目主管，拟上市公司董事长助理，股权投资基金高管等工作，而当他在人生的关键选择

上，一边是高薪职位，一边是前途未卜的创业理想，身边亲朋好友竭力劝阻，王梓臣仍是毅然创业，投身室内
醛苯污染清除事业。

由管理者转为创业者

王梓臣说起创业感慨良多，毕竟之
前都是管理者的身份，人在海外做工程
虽背井离乡，但后面有人依靠，自己不
是决策者；股权投资基金的压力在于项
目的风险控制，但是同样有公司体系来
协助。

而真正投身创业，直接面临市场风

险，尤其是实体行业涉及制造、整合、营
销、策划、售后各个环节，理想是伟大而
丰满的，现实道路上永远铺着细碎的玻
璃碴，追求产品完美的每一天，永远有
着无数个煎熬。但是王梓臣说，自己每
天积累着的煎熬，可以让心中解决万千
家庭健康安全的火越烧越旺。

为万千家庭安全
东大学子向室内醛苯污染宣战

东大学子王梓臣（中）。 本人供图

职场经历为创业积攒力量

80后创业者王梓臣本硕学业都是在
东北大学完成的，他没想到自己的第一份
工作，居然直接从大学的象牙塔空降到了
沙漠明珠——迪拜。

2007年，王梓臣拿到硕士学位后，应
聘到一家港股上市企业，赶赴迪拜参与正
在进行中的玻璃幕墙项目，职位是工程
师。

玻璃和其他材质的幕墙是大型高层
建筑除土建外最重要的附属工程，也是
能够体现一栋建筑档次和品位的“外
衣”。

虽说是项目经理的副手，但王梓臣
要负责的是与外方总承包方、外方顾问和
业主的协调工作，不仅如此，他还要与十
多个国家的工程人员泡在一起沟通样品、
样件、图纸和其他技术问题。王梓臣说，
在这个过程中，要既斗争又合作，不仅要
守住自己服务公司的立场，为公司创造利
益，也要保持与外方合作的润滑。

“这三年对我来说是一个很大的提
升，我从大学走出来就到了国外，有种被
直接扔到丛林的感觉。举个最简单的例
子，虽然这种国际工程里的人都说英语，
但美国人、英国人、埃及人、印度人说英
语那口音也是天差地别，你刚和印度人
说完话再听别的国家的人说话，又要重
新适应。”

这是项目负责人之间的沟通，有时
王梓臣还要和国内外施工队的工人沟
通施工技术问题，这种认知差异也需要
时间来适应。和公司内部物流、通关、
施工、设计、财务、人事等部门协调，有
时沟通要跨越四个小时的时差才有回
应。“这种感觉就像网恋，没见过人，每
个时间段都有黑客帝国虚拟时空的味

道。”
有时候忙得连口水都喝不上，临近

中午电梯停电就直接爬楼梯上 23 层，
等工作处理完事之后，工作服的汗水已
经顺着后背往下淌；最惊险一次，一边
往工地上赶，一边打电话，前边一个小
水洼没注意就踩过去，结果那是一个半
米的深坑！掉下去的瞬间，当时他心里
突然想：“我得赶紧撑住，下边有钢筋就
完蛋了！”

三年的磨炼，让王梓臣成为一名优
秀的项目经理，但因为家庭原因，他不
得不放弃已经驾轻就熟的项目回国发
展。

回国后，王梓臣在一家股权投资公
司担任投资经理，在两年时间里他负责
参与、跟进和扶持的项目接近 2 亿元，
值得一提的是，他被参投企业，一家铁
岭农业产业化的龙头企业聘为董事长
助理，在这个过程中，帮助有机绿色猪
肉进大卖场、超市，建立数十家直营店
和加盟店，也成为他进一步磨砺自我的
机遇。

“以前做的是国外项目，打交道最
多的是工程师、工人，协调工作做得多；
后来做股权投资，更多服务于各个行业
的优秀企业，和企业家一起沟通，宏观
的思考比较多；但从未这样在一家企业
做营销、树品牌等大战略，又从管理到
营销一条线顺下来做微观战术执行，那
个时候简直是每一天都痛苦着，让我
在‘压迫式成长’。”

对整个企业运作已经熟稔于心，并
且在数个领域有所建树的王梓臣，已经
开始从理念和头脑上，具备了全盘操作
的实力。

创业终极梦想：让万千家庭不为甲醛困扰

在一次沙龙活动，王梓臣遇到了让
自己理想启航的人，一位在上世纪80年
代就拥有千万身家的东大学长，他尊敬
地称为张师兄。

这位学长毕业于东北大学化工专
业，从事环保材料研发十多年，事业上
也是三起三落，两个人一番深谈，在治
理室内污染问题上不谋而合，于是决定
携手来做这个事业。

在王梓臣眼中，张师兄率队研发的
醛苯清除产品历经 10 年，2000 多次失
败，在实验室里熬过大夜，夏天蚊虫叮
咬到天明，同时投资 2000 多万工厂倒
闭，又重新崛起。这种如山的压力，也
让自己想起在迪拜的煎熬。

不过好在有了阶段性的进步，公司
推出由东北大学资源与环境研究所联
合研发的一款多功能、多场景的室内空
间有害物质清除类产品，利用分子捕捉
络合反应原理，达到快速除甲醛、效果
可视的双重效果，同时对苯、TVOC 等
有害物质，也有明显清除作用。该款产
品已通过中国顶级权威检测机构华南
空气净化中心进行安全性和有效性检
测。

“这款产品首先是安全，本身无毒

无害，反应物也是安全的，另外就是性
价比高，和其他清除甲醛、苯的产品比
起来，费用只是十分之一，而且使用起
来特别方便，可以随意摆放。”王梓臣对
自己的创业项目充满信心。

目前王梓臣的公司刚刚起步还没
有进行市场推广，就已经有了 200 多名
经销商，在他看来，室内空气污染治理
项目发展多年，仍然没有解决人们对于
环境健康安全的基本需求，仍然是未来
全社会亟待解决的大问题。

“我们算是先行者，未来会有越来
越多的组织、公司甚至是巨头参与进
来，把更多的资源投入进来，我们强烈
希望，所有人一起努力，达成共识，让
所有人重视室内健康安全的问题，让
全社会都能摆脱室内污染的困扰；我
们要帮助大家不再受甲醛和苯的侵
害，成为 3000 万个家庭的安心伙伴。”
自称是室内健康生态建造师的王梓臣
说，这是创业三年内的计划，而十年
后，他希望能够打造出家庭健康生态
圈理念，不仅仅推出一种产品，而是提
供一种生活方式，塑造安全健康的生
活理念，让生活更健康，更环保，更舒
适。

创业进入新赛道 选择室内醛苯污染治理

令王梓臣心有所感的创业项目，竟然
是他在做股权基金经理调研时看到的。

因为某第三方医疗平台项目，王梓
臣需要到医院去实地走访相关模式落地
情况，他在走访到一家本地最有名的医
院住院部三楼时，发现整个院区都是白
血病患儿，当时的场景让他震撼：他以前

从未在现实生活中碰到这么多患病的
孩子，他们只有 3-6 岁，哭声此起彼
伏。“要知道白血病治疗的痛苦是成年
人都难以忍受的，何况是才几岁的孩
子，很多家长都处在极度痛苦当中，我
承认我被震惊了。”

他在别的医院走访时，也遇到类似

辽沈晚报、聊沈客户端记者 刘臣君

的患儿集中的病区。这让他意识到，白
血病给人和整个家庭带来的痛苦与折
磨，是普通人难以想象的。

医生告诉他，先天白血病的比例很
低，很多的家庭父母健康，但孩子患病，
这多是后天影响的结果。

王梓臣在广泛查阅资料后发现，儿
童是对室内甲醛污染最敏感的群体，而

他身边就有这样的案例。一个是王梓
臣妻子同事的孩子，20多岁在企业仓
库工作，因为有几个月工作特别忙，不
得不连续住在仓库，结果三个月后就感
觉身体困倦，终于有一次在路上晕倒，
经检查是白血病晚期，即使全家人变卖
了所有家产，也没能挽回一个年轻的生
命。


