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创业·人物

大一时，他心中就埋下了创业的种子。家人担心影响学业，希望他在校期间以学业为重。
在工作了两年后，为了圆梦，他辞去工作，开启自己的创业之路。
带领创业团队，以小程序作为平台，主要面向母校沈阳工程学院的学生，提供跑腿服务、二手商品交易等

服务，为学生提供最优质服务的同时，他也收获到了宝贵的创业经验，距离自己的梦想也越来越近了。

入职两年后选择创业 只为最初的梦想

26岁的宋红宇是沈阳工程学院机械
设计制造及其自动化专业的毕业生。目
前是BUFF校园服务平台项目的负责人，
去年，他从职场离开，决定创业，并最终建
立其自己的团队。他的团队主要是通过
搭建微信小程序作为服务载体，为沈阳工
程学院的在校生提供跑腿、二手商品交易
等服务，并实现校内资源的共享。

在大学毕业后，宋红宇进入职场，在
北京红牛饮料销售有限公司辽宁分公司
市场部，从事市场推广工作。经过努力，
工作方面也算得心应手，收入稳定，并且
也收获到了很多宝贵的经验。但他还是
决定在工作两年后，离开职场，加入创业
大军，开拓一片新的领域。

“这主要是为了实现大学以来的创业
梦想吧”。家境平凡的他在初入大学校园
时就经常利用周末等节假日时间打工，在
打工的经历中让他心中埋下了创业的种
子。对此在大学的时间里，他积极参加学
生会学生社团等，并积极地参加和组织各
类文体活动，由于经常对接各类公司，在
此期间提升自己的组织策划能力，更是使
他对自主创业加深了进一步的印象。“我
将更多的精力放在了学业以外的一些实
践活动方面，势必影响了学习，因此父母
也非常担心我的学习情况，经过和家人的
沟通，我选择了暂时放弃创业的想法，在
校期间还是以学业为主。”

进入职场两年他不忘初心
辞职创业搭建校园服务平台

沈阳工程学院创新创业教育中心的老师们给予了宋红宇很多指导
和帮助，并且还为他免费提供了办公场地。 本人供图

看好线上服务平台 瞄准大学生群体

宋红宇从没有彻底放弃创业的梦想，
无论是在大学学期期间，还是毕业进入职
场工作，宋红宇始终关注着关于创业的信
息，也一直在为自己积攒着这方面的宝贵
经验。

去年，已经经过了两天的职场打拼的宋
红宇，决定为自己的梦想去努力，辞去工作，
开启自己的创业之路。

“我一直在思考和观察，在移动互联网
高速发展时期，众多线下经营项目纷纷转战
线上平台，线上平台的应用早已成为时代发
展的潮流趋势，众企业逐渐将目光聚焦在线

上平台营销模式上。由于智能时代带来对
传统行业的冲击，单纯的门户商店，营销手
段在市场竞争的大环境下已经越来越显现
出一种疲倦的状态。线下服务，实体店在
网络时代已经极大的不能够满足消费者的
及时需求。因此，线上平台服务公司前景
也愈加可观”。

在宋红宇看来，随着外卖行业的不断兴
起，也成就了付出与回报成正比的外卖小哥
职业。但对于大学生这一类年轻的消费群
体，其服务范围受到校园的约束，他觉得自
己可以从校园范围服务上下一些功夫。

建立默契、温暖的在校生团队

经过一年多的项目运营，宋红宇团队
在人员构成上也趋于稳定。除了宋红宇
以外，其他人都是沈阳工程学院的在校
生。宋红宇希望团队小伙伴们在完成好
学业的同时，可以通过大学期间的创业经
历，了解创业，并得到能力的锻炼。他希
望自己作为一个“队长”，希望能够建立一
个“很默契、很温暖”的团队。

“我们的团队，我觉得最重要的应该
是大家的配合，然后就是一个会指挥的队
长。大家的配合，也考验团队精神，运用
到我们的团队建设中，主要表现为员工对
企业的绝对忠诚和处理问题的大局观
念。如果没有一种团队精神，处处以个人
或个别工作团队为重，只把自己看成一个
打工挣钱者，大家可能就只做领导交办的
事情，做到只要领导能够接受就行了”。
在宋红宇看来，如果这样，不管在什么公
司、多好的团队都不可能谈到自身的职业
发展，因为没有事业心，只有打工挣钱的
心，就不会把整个团队的事当成自己的事
来做，就只能过着碌碌无为的生活。“只有

我们在自觉思考到团队的整体利益的时
候，我们才会在遇到难题时寻找根本，就
不会为工作中跟相关部门的摩擦而耿耿
于怀，也不会因为同事之间意见的分歧而
斤斤计较，我们才能真正能做到精诚团
结，协同作战，构造成有强烈凝聚力的企
业团队”。

所以，在团队的管理方面，宋红宇通
过设计一系列的高效团队绩效规则，为团
队成员提供额外的学习机会；并且灵活授
权，及时决策，为团队伙伴提供更大的表
现空间；同时，利用合理的绩效考核和分
配激发大家的积极性。“在校大学生，对于
这个社会还不是很了解，在自主创业的过
程中，可以更好地将理论运用到实际中
去，同时，在创业过程中可以学习到很多
在校园里学习不到的知识，让自己在社会
中快速的成长。

我希望团队的小伙伴们可以通过在
团队的工作，更好的激发自己的事业心，
可以让自己在今后的生活中更加的自
信”。

建立校园服务平台
提供跑腿、二手交易服务

在进行进一步的市场调查中，宋红宇
了解到，作为社会中消费群体的年轻力量，
大学生这一群体占据了很多行业的市场，
其中校内跑腿服务类行业尤为空缺，还未
出现成熟经营模式以及成型的公司，同时，
二手物品的交易平台，也是大学生群体在
日常生活中十分需要的平台，这种旧物交
易，也符合时下的共享经济的趋势，并且也
确实是大学生群体需要的。

“由于我当时供职的企业，主要是负责
省内高校市场工作的，让我得以了解到许
多高校市场方面的情况。而且这两年的工

作，让我更加确定我还是更喜欢校园内的
环境和生活节奏，并且被母校沈阳工程学
院浓厚的创新创业氛围所感染，我决定回
到母校，做我的创业项目”。

让宋红宇感觉到暖心的是，将自己的
创业想法与沈阳工程学院创新创业教育
中心方面进行了沟通后，创新创业教育中
心的老师们给予了他很多指导和帮助，并
且创新创业教育中心还为他免费提供了
办公场地。这让他在创业的道路上得以
轻松上阵。

去年11月，宋红宇的创业项目“BUFF

校园”启动了。
同时建立了自己的创业团队。“我们时

刻关注着大学生市场的需求，把服务范围
一再精准，服务项目一再全面为目的，满足
不同大学消费群体的需求”。

目前，BUFF 校园服务平台是一个专
门从事大学生线下资源整合，生活跑腿服
务，二手商品销售的一个平台。

通过我们的微信小程序就可以下单，
付款，即可获得你想要跑腿服务；同学们
在二手货物交易平台上，交易成功，我们
会收取一定的费用；当然我们也会努力做

好我们的服务，做到实时接单，专人完成
跑腿工作；在二手物品交易平台上，也有
专门的客服为客户提供最适合最优质的
服务，保障运行，客户反馈问题之后，我们
会快速反应，立即组织人力解决，维护客
户权益”。

宋红宇介绍，在项目的推广方面，则是
利用团队成员及身边同学、朋友的自媒体
应用，例如转朋友圈，集赞，平台政策鼓励，
还有线下设立微信、QQ群等多种方式去
推广“BUFF 校园”平台，如今已经在校园
内，平台也有一些稳定的用户。

辽沈晚报、聊沈客户端记者 朱柏玲


