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创业·人物

从朋友圈里看到学长发出的招聘助理的信息，她决定应聘，争取一个锻炼自己的机会，也因此走上了创
业之路。

从助理工作做起，成长为一名服装工作室的负责人，项目的运营、宣传、拓展经营业务、参加创业大赛，
让她收获颇丰。她说很感谢参与创业的经历，是她“以前从来没有过，以后也不会再有的经历”。她希望继
续带着团队做好项目，在毕业时找到适合的接班人，将项目继续留在学校做，让更多的学弟学妹也可以像她
一样去体会创业带来的不一样的经历。

朋友圈招聘助理
应聘只为锻炼自己

李乐诗是沈阳工程学院工程管
理专业的大四学生。谈起如何走上
创业这条道路，在她看来，完全是机
缘巧合。

“刚上大二的时候，偶然看到了
学长胡安基发的一条招聘助理的朋
友圈，当时想法很简单，就是想去应
聘试试，当时的学业不是很忙，还有
一些时间，想找些事情做，就当做锻
炼自己了。”她来到了学校大学生活

动中心 303 室印象小北工作室去应
聘，与学长的简单交流后，她顺利地
得到了助理的工作。

“这是一个摄影工作室，以服务学
校和周边学校同学们为主，为大家拍
摄艺术写真和形象照等，一开始，我只
是做一些简单的工作，包括整理工作
场地、整理服装库”。但在李乐诗看
来，虽然是一些简单的工作，但生活更
加充实，这让她有了一种成就感。

网上自学、请裁缝培训 为顾客量身定做

在逐渐得到好评后，“共享Ni家”也开
始拓展业务，从单一的租赁增加到可以出
售、量身定制西服，也是李乐诗和小伙伴们
一路努力付出的结果。

由于李乐诗不是服装专业的，为降低
成本，只能找工厂合作，可是工厂因为他们
只是大学生，订单小，拒绝和他们的合作。

“不知走了几家工厂，出去了多少趟，总算
有人愿意尝试和我们合作”。

这样，出售的成品解决了，量身定制的
衣服工厂做不了，便要找裁缝来做。但是
为顾客量尺寸这个活，是必须掌握的。李
乐诗通过在网上学习，找有关的书籍进行

自学。为了给顾客做出最合身的服装，请
了裁缝来培训。

随着工作室业务的增多，两个人根本
忙不过来，平时上课的时候如果有同学需
要租衣服就会耽误同学的时间。他们则利
用公众号发送招聘的消息。“很快就有同学
找了过来，根据同学们的表现，我们选择了
留下工作的人员”。同时，李乐诗还对这些
同学进行了培训，包括工作的流程是什么，
怎么与顾客交流，短时间内如何准确地知
道顾客想要什么样的服装等等。“小时候家
里做过一点小生意，加上性格的原因，我从
小就懂得跟人交流，这算是我的优势吧。”

创立新项目出租西装
为学生面试助力

从助理成长为负责人
“正装共享”助力毕业生面试

李乐诗希望项目可以在学弟学妹手中延续扩大。 本人供图

希望项目可以在学弟学妹手中延续扩大

如今，“共享Ni家”服装工作室正式确定
了规模，走上了正轨，接触越来越多的人，越
来越多的摄影师找他们合作。“共享Ni家”也
已经成为了沈阳工程学院学生们生活中不
可缺少的一部分。“我们的工作室被同学们
肯定，能为大家需要，这也让我们感觉到很
幸福。”

同时，团队也形成了固定的用人模式。
“我们团队现在有3位核心成员，还会设置一
些实习生的岗位，每个学期招一批，有一些
会打算留下来，正式加入我们的队伍”。在
李乐诗看来，团队成员之间的信任是最重要
的，还有就是团队的沟通和交流，“如果没有
及时的交流，真的会耽误很多的事情”。

从应聘助理到创业项目负责人，两年的
时间，李乐诗得到了锻炼，也收获了很多难
忘的回忆。“还有更有意义的两个经历，是参
加2018年辽宁省大学生电子商务‘创新/创

意/创业’挑战赛和K11&创业沙拉‘idea’大
赛”。前者在校赛中成功晋级，在指导老师
邓丽丽的带领下到大连的东北财经大学参
加省赛，并获得了二等奖，大连之旅让她收
获颇丰。而“idea”大赛虽然没有获得奖项，
但是两天一夜的“从零到一”与一群“陌生队
友”共同为一件事情专注的经历令她难忘。
她说，这两年的经历，是她以前从来没有过，
以后也不会再有的经历。“学到的东西是不
论什么也换不来的，这是她最宝贵的财富！”

这些美好的记忆，也让李乐诗对创业有
了自己的看法，“虽然很简单的说就是赚钱，
但还是要实现自己的价值。”所以，当谈到对
于“共享Ni家”项目的未来，李乐诗说希望

“项目可以一直传承下去，一直留在学校，让
更多的学弟学妹在工作室得到锻炼，体会创
业带来的酸甜苦辣。当然工作室也要加大
规模，发展得更好。”

辽沈晚报、聊沈客户端记者 朱柏玲

在校园食堂门口发传单
宣传工作室

李乐诗经过和伙伴讨论和研究，
决定增加宣传的方式。于是他们便
向学校申请，在大学生活动中心，同
学们上课的必经之路摆上了桌子，立
起了海报，每空闲的时候就抱着传单
在学校门口、食堂门口发放。“有了发
传单的经历后，走在路上几乎每一份
传单都会接。”李乐诗这么说，“不是
每个人都会接你的传单，甚至他们会
直接忽视你，那很锻炼人的胆量。”

随着服装的增加，场地需要也在
扩大，与摄影工作室一直挤在一起也
不是个办法，学校大创中心的胡剑英
主任知道这个情况后，为他们提供了

场地，这个小工作室总算有了一点
规模。同时，为加大宣传，李乐诗和
小伙伴们还运营了自己的公众号，
开展许多优惠活动，吸引同学们来
服装工作室。

“学校团委也给予了我们极大
的支持，团委成员开会需要正装时，
表演艺术团演出需要服装时，都会
在我们的工作室租服装。这让‘共
享Ni家’的知名度得到了很大的提
升。慢慢地，营业额有了增长，同学
们有需要的时候都会过来，不需要
再往校外去花费高昂的价格租服
装”。

李乐诗真正走上创业之路，则是
摄影工作室决定把服装库独立出来，
靠出租盈利。“当时也是考虑到大家
去面试需要得体的服装，还有就是参
加各类演出也需要一些演出服装，所
以我们决定创立以服装租赁为主的
工作室”。

或许是她勤恳细心，胡安基决定
把服装库交给李乐诗和另一位学长
李伟管理。“就这样，我很自然地走上
了创业之路，当时不知道的是，迎接
我的是困难重重”。

接手之后，服装库便有了一个响
亮的名字“共享 Ni 家”服装工作室，
主要以租赁服装为主。她用攒下来
的零花钱和印象小北工作室的投资
作为启动资金，购买了第一批西服。

接下来是对服装工作室的宣传，
这对于李乐诗来说很难。“同学有使
用西服的需求，但是怎么才能让同学
知道‘共享Ni家’服装店呢？我们一
直在想怎么宣传比较好，一开始只是
在微信朋友圈里宣传，但是效果不显
著”。


