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六名退役士兵大学生，在退伍之后凭着好奇的兴趣和军人不服输的性格，成立了一家
专门致力于农业技术服务的无人机公司。

用他们吃苦耐劳的精神开拓了甘肃、新疆、海南、河南等全国多地的无人机农业植保市
场，用他们的足迹告诉想要创业的人们，“没有什么事是不可能的，只是做的还不够。”
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退役士兵大学生研制无人机服务农业

创业·人物

两年军旅生活 坚信没有什么事办不成

作为团队负责人的韩大成是 2014年
入伍，在北京服了两年兵役，现在是沈阳
工业大学电气工程及其自动化专业的学
生。团队的另外三名主要成员也都是退
役士兵大学生，都是在2014年入伍，分别
在吉林、甘肃等地区服兵役。

“我们在参军之前就是很要好的朋
友，虽然是在不同的地方服兵役，现在学
习的专业也有所不同，但我们现在有共同
的梦想。”两年的军旅生活，告诉韩大成和
团队一个道理，“没有什么事是不可能的，
只是我们做得不够而已。”

吃苦耐劳经验丰富 让团队更有竞争力

在开始创业的第一年，团队是以工作
室的形式在工作，当时并没有公司。但在
工作了一年之后，韩大成和队员们决定成
立自己的公司团队———沈阳军弘惠众
科技有限公司，专业负责农业技术服务。

对于成立公司后面临的竞争和压力，
成员们也看得很清楚，认为自己的公司是
有优势的。“在技术方面，我们团队有曾担
任无人机教学工作的教员，对于无人机使
用以及农业行业有很多规范的经验，”韩

大成说，“在人员上，我们都是退役士兵大
学生，我们的团队凝聚力强，吃苦耐劳，同
为退伍军人，有着自觉的工作态度。在业
务方面，我们还有出色的业务人员，能够
很好地把无人机植保的优势宣讲出去，就
是我们每个人都能把握住自己的资源，最
大化发挥。”

不仅如此，作为在校大学生创业，他
们还享受相关的国家政策，可以成本投入
少，税收缴纳的也少。

免费给农户尝试 承诺效果得到信任

在公司创立初期，韩大成和团队们也
遇到了不少问题，最重要的就是无人机农
业植保主要针对的客户是农民，如果让客
户信任自己是最关键的。

韩大成坦言，无人机属于科技新产
品，在创业初期，如何让农户接受是最
困难的问题。“过去主要都是靠人工去
播种、施肥和打药，后来才逐渐变成了
机械化工具，现在又突然出现了无人
机，三五天的活一下子变成一两个小

时，农户就会有担心，主要还是药效、费
用等问题。”

其实，这种情况是可以理解的，毕竟
农民一年的收入都在这些庄稼上。刚开
始，韩大成和团队们会免费给农户尝试，
并且承诺如果损坏庄稼，会承担相应的责
任。“慢慢地，一些年轻的农户选择相信了
我们，在使用了一个星期左右，药效也达
到了预期的效果，陆陆续续沈阳的市场被
我们打开了。”

从沈阳到各地跑市场 奋斗轨迹遍布全国

目前，无人机已经走进市场 4 年多
了，相比较其他行业，没有一个制式的模
式，但是在韩大成眼里，对于无人机市场
来说，谁先争取到就是谁的。“我们的市
场都是我们一点一滴跑出来的，每年从
黑龙江到沈阳、甘肃、新疆、海南、河南，
这是我们每年的行程，也是我们奋斗的
轨迹。”

随后，在向新疆扩大市场的过程中，
团队遇到了与政府合作的机会。“新疆主

要是兵团，领导是团长，也是政府官员，这
里的土地规模大而且集中。于是我们就
采取在沈阳的宣传模式，以点开始，慢慢
就扩散开了。”

2017 年，公司以植保队方式作业，作
业量1.2万千亩。到了2018年5月，公司的
技术逐渐成熟，团队建设也基本完全，截至
目前，公司作业量已经达到5.4万千亩。到
2020年，韩大成和团队们还将继续将市场
向新疆拓展，争取作业量达10万千亩。

团队正在用无人机为农业植保服务。 本人供图
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成立航拍社团 为同学拍写真和毕业照

在退伍之后的那一年里，无人机刚进
入市场一年，韩大成和朋友们对无人机是
又喜欢又好奇，“刚开始，我们就是买来自
己玩，后来发现它可以带来经济效益，就
决定成立航拍社团。”当时的航拍社团成
员主要是一些喜欢摄影的同学，平时外出
会拍摄一些风景，给同学朋友拍摄一些写
真、寝室照、毕业照之类的。

随后，韩大成的团队成员增加到了 6
人，他们都是大学生退伍军人，一人负责管
理公司财务，一人负责对接业务，其余4人
负责具体作业，分为两两一组，分别为飞手
和地勤。“我们在大二创办的瞰世界航拍社
团，也是学校唯一无人机航拍社团，随后又
成立了志客航拍摄影工作室，开始承接本
校及周边学校的毕业季拍摄业务。”

两年创业路 注重选择和磨砺性格

对于公司未来的发展前景，韩大成认
为，纵观国际，以美国和日本为例的发达
国家，植保无人机农药喷洒方面的技术已
经非常成熟了，中国在这方面也有很大的
发展空间。“未来，我们将运用互联网思维
和先进的技术手段，致力打造一个立足于
沈阳、新疆，面向全国的无人机技术服务
公司。”

今后，韩大成和团队将在农业技术、
技术咨询、技术服务、测绘服务、农药喷洒
等方面为客户提供专业服务，还计划在新

疆、东三省、山东等地建立专业的无人机
技术服务站点。

两年多的创业路，教会了韩大成和团
队许多道理。“我们 90 后，没有太多的时
间可以挥霍，而选择创业的朋友，在你的
创业项目上一定要谨慎，选择正确了，会
少走很多弯路。90后的我们不需要太多
的钱，一些经验和历练可能更珍贵。总结
起来就是八个字，‘注重选择，磨砺性
格’。”

辽沈晚报、聊沈客户端记者 李娜

选择无人机农业植保方向创业

有过无人机航拍应用服务的经验后，
韩大成和团队慢慢地了解了无人机行业
应用，像航拍摄影、电力巡检、农业植保、
警用等。最终，他们选择了农业植保作为
未来的创业方向，“因为团队每个人都想
在农业科技发展上为国家尽力，就像参军
入伍一样。”

农用无人机是在接触航拍无人机之
后才慢慢接触上的，“最开始涉足农用无
人机，也是因为我们合伙人冀陆峰，他是
大疆无人机最早的一批教练，他给我们讲
了很多农用无人机在市场上的优势，我们
了解之后也特别喜欢，于是就开始我们的
创业之路。”

团队成员是最早一批无人机教练员

说起自己的这位小伙伴，韩大成非常
自豪。“他是大疆无人机最早的驾驶员教
练。”团队合伙人冀陆峰，2016 年退役之
后就一直在大疆上班，一次偶然的机会，
大疆农用无人机正在招收第一批教练
员。由于对无人机的喜爱，就果断报了

名，经过半年的学习和训练，冀陆峰成为
了一名合格的教练，后期又陆陆续续带了
好几批学员。“我们认识之后，在他的指导
下我们重新学习了无人机方面的知识，驾
驶、维修和保养等等。”

谈起农用无人机的好处，韩大成又激

动了起来。“无人机喷洒农药的效率是人工
作业效率的50-60倍，还不受地形环境、作
物高度影响，可以在平地、丘陵、坡地作业，

能高效地完成工作，不仅如此，无人机喷洒
的雾化程度高，农药利用率能提高40%以
上，大量节约了农药成本、人工成本。”


