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日前，7名沈阳大学的学生创立了微信综合服务平台，以大学校园为单元，将学生需求和校园

圈内及本地商户进行高效整合，创新了预购服务的一种电子商务模式。平台整合了校园外卖、校
园商城、校园任务跑腿、校园信息发布、校园分时租赁等系统模块，不仅解决了同学吃饭拥挤、取快
递排队的问题，还发动创业学生加入自我开店计划，打造一个本校化的电商平台。

负责团队协调的杨治认为，这个平台的定位既不是传统校园论坛等纯社交娱乐网站，也不是纯
商业的地方商务网站，而是二者的优势互补与各分类信息高效整合的综合性校园生活服务平台。

作为一个创业者，杨治对于创业初
期的艰辛可以说是深有体会。在平台刚
成立的时期，负责送餐的没有几个人，那
时候杨治就自己当起了“送餐员”，每天
往返于各个食堂、宿舍之间，有时候一天
要跑 60多单，“那时候的压力真的很大，
平台刚成立还没什么力度，什么事都只
能自己扛下来，”杨治无奈地说，“但我知
道，一旦开始了创业就一定要坚持下来，
如果轻言放弃的话做什么都不会成功
的。”

同时，杨治对于那些有创业想法的
人们也给出了自己的意见，“我身边有不
少人在做创业项目，但大多数并没有真
正做成，有的甚至是做到一半就不做了，
这其中最重要的原因就是项目本身的可
行性，也许很多人在创业之初的想法都
很多，但这些想法一定不能飘起来，一定
要脚踏实地，要做那些真正对生活有意
义、有提升的项目，才是创业者最开始需
要做的事。”
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对于杨治和同学们来说，最急需解决
的就是去食堂吃饭拥挤、取快递需要排队
的问题，这也是他们创立这个项目的初
衷。而这个综合服务平台中的“校园外卖
订餐系统”就是全面整合了学校各个食堂
的资源，开通网上订餐，为本校师生提供快
捷的微信或小程序的外卖送餐、预订服务。

系统采用的是自主添加餐厅及菜品
类目的方式，菜品状态实时更新，下单方
式可以通过APP、公众号、小程序、微网页
等方式简单便捷多样，同学们无需担心校
区面积大，就餐时段集中，人流量剧增，食

堂吃饭排队时间久等问题，随时随地 30
秒轻松下单，还可以预订时间送到寝室。

“我们现在的配送人员一共有 20 多
人，只在每天中午 12 点到 1 点，下午 5 点
到7点之间提供服务，也避免因为配送的
问题耽误学生学习。”杨治表示，目前每天
的接单量在200-300单左右。“年底，我们
计划全面推广自提服务，学生可以提前在
网上下单，等到吃饭的时间可以顺道到食
堂取完餐回寝室吃，这样就解决了排队的
问题了，到时候我们的接单量大概在1000
单左右。”

线下食堂自提 解决吃饭拥挤问题

还是一个基于校园的社交网站

为学生提供最新的校园兼职、校园二
手以及校园活动信息；为学生兼职跑腿赚
钱提供校园任务发布系统；整合学校周边
文印店，学生可在线上传文档资料，自动
计价支付，到店自取或配送上门；提供学
校周边基于空间布局与时间轴的在线预
订与租赁房屋应用……

杨治和同学们创立的综合性服务
平台，利用其校园本土化的优势吸引
了大量的活跃会员，迅速提升了网站

人气与影响力。“这个平台任何一个大
学生都可以免费加入使用，通过线上、
线下与好友及其他消费者分享消费体
验，避免上当受骗，”负责财务管理的
杨雪认为，这个平台不仅是一个返利平
台，更是一个基于校园的社交网站，通
过网站平台，会员们可以同好友及其他
同学和消费者相互沟通、交流，分享购
物消费所带来的乐趣及实惠，提高消费
服务质量。

沈大学生创立微信服务平台
可订餐购物跑腿表白
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大学生是这个时代与互联网模式联系
最密切的群体，目前面向大学生群体的网
络，QQ、微信、微博是当前最活跃的社交
平台，随着互联网的不断发展O2O已然成
为稳定成熟的经营模式。但是目前比较成
功的O2O模式平台，像美团、饿了么基本
面向的是大众群体，而基于大学生群体的
消费和区域性没有给予足够的重视，导致
目前这块市场相对来说比较匮乏。

这个“商机”被杨治和他的同学们发
现了，“现在大学生的大部分消费的市场
都集中在校园内部及学校周边，而且大学

生群体在选择消费店家上没有限制性，所
以我们团队才想到可以从这一点入手搭
建一个稳定的平台来引导学生消费。”负
责市场管理的宋振鹏说。

他们的最初想法就是按照地理区域
的细分方式，以高校校园为单位，服务高
校学生及周边商家。分类别发布贴近学
生生活需求的信息。“校园是一个相对封
闭的环境，学生基数大、居住集中、年龄差
距小、消费趋势雷同，生源和就业地都是
天南海北，寒暑假交替，学生四年一交替，
所以学校市场可以做到可持续性发展。”

贴近学生生活需求分类发布信息

在这样的想法上，杨治和同学们在
学生和校内外的实体店之间搭建了一
个第三方平台,把线下的实体店，如餐
馆、杂货店、打印店、洗发店、文具店、宾
馆等加入到平台之中，同时为学生提供
信息发布展示及兼职、全职跑腿配送的
机会。

“根据不同实体店的业务，学生可
到店消费或者由我们管理的团队配送
商品上门，我们将送货到寝室楼下，实
现点对点服务，保证更有效率、更具安

全性的物流。”负责配送管理的陈义军
说，在配送团队方面，将由校园专业服
务团队和校园兼职跑腿群体组成，为
在校大学生提供了另一个大量兼职机
会。

这种线上线下搭建平台的方式，一方
面消费者可通过网络了解校园周边实体
店最新情况，直接通过在线模式消费、预
约、结算；另一方面，线下实体店可通过平
台，管理运营店铺，利用打折促销等手段
吸引更多学生消费者。

搭建第三方平台 将餐馆等加入平台

除了订餐这个最主要的功能以外，平
台还计划打造一个学生创业者的微商
城。“我们的平台里还有一个重要功能就
是校园商城系统，这是一个多功能的网络
购物平台，聚合了学校内外各类店铺，支
持零食副食、鲜花蛋糕、生活日用品、精品
特产等各种各样商品的销售，既可以自营
商品，也可以整合学校周边店铺卖家，打
造校园格子铺微商城。”

值得一提的是，校园商城系统还发动
创业学生加入自我开店计划，快速打造一
个本校化电商平台。“学生们可以在商城
零成本开店，可以卖自己老家生产的大
米，还可以卖一些像手机壳、充电器之类
的日用品，”负责后台与技术的刘星杰说，

“只要自己备足货品就可以了，我们规定
同一种类别的商家不能超过3家，也避免
了恶性竞争，保证了学生的利益。”

零门槛让学生创业开店
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沈阳大学人力资源管理专业大四学生杨治。 本人供图


