
06
你有没有想过，能亲自设计并制造一件自己喜欢的木制品？你有没有想过带着孩子体验

木作，在嘎吱嘎吱的木材声响中，享受悠长的亲子时光。在沈阳师范大学，大学生郭成龙和同
学创业开设的简木时光手工体验坊，不仅可以为顾客打造专属的木制品，还可以进行木作体
验。

“木作体验是一种享受慢节奏生活的过程，在如今快节奏的生活状态下，很多人需要这样
一种体验来放松自我，并且还可以做一件自己心爱的木作。”郭成龙说。

记者：为什么选择手工木作这个项
目？

郭成龙：第一是因为国内尤其是东
北，手工木作市场空白，我们就想来填补；
第二和我们专业比较契合，我们雕塑专业
会学习泥塑、木雕等。

记者：创业过程中最大的困难是什
么？

郭成龙：一开始是资金问题，后来没
资源、没人脉，订单少。后来得到了大创
中心的支持，为我们解决了很多问题。同
时也得到很多顾客和朋友的帮忙，让我们
少走了很多弯路。

记者：创业和学习有没有冲突？如何
解决这种冲突？

郭成龙：创业初期肯定会有冲突，大

一的时候白天基本上都在工作室里忙活，
有的课都没办法上。只能是跟老师请假，
晚上有时间了再学习，有不懂的请教老师
和同学。

记者：对于未来有什么规划？
郭成龙：毕业以后还是计划做手工

木作，希望能再开一家工作室，让更多
的 人 了 解 手 工 木 作 ，喜 欢 上 手 工 木 制

品。
记者：想对大学生创业者说什么？
郭成龙：首先，选择项目一定要选择

自己喜欢并且比较擅长的，如果只是为了
赚钱，选择赚钱多项目，很难坚持下去；其
次，创业肯定会遇到很多的困难，大家一
定要坚持，不要轻易放弃。

辽沈晚报、聊沈客户端记者 胡婷婷

遇到困难一定要坚持 不要轻易放弃对话
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车展现场展示 获得市民认可

创业以来，让郭成龙最难忘的一件事
是在一次车展上的展示。“那时候有一个
车展，有一家车商就找我们去现场做现场
的展示和体验，在现场就吸引了很多人的
关注。”郭成龙说。大家都对他手工做的
木制品和制作过程非常感兴趣。

很多人纷纷留下了他的联系方式，
预约产品，也有人在现场体验了一次手
工木作。“之前我还不知道有这么多人感
兴趣，那次展示以后，认识了很多人，他

们也给我介绍了很多人。”工作室的生意
慢慢好起来，郭成龙和团队也越来越有
信心。“我们精心打造的手工制品还是有
市场的。”

在沈阳师范大学大学生创新创业中
心的支持和帮助下，郭成龙的工作室慢慢
步入正轨。现在他们设计的十二星座戒
指非常受欢迎，顾客会根据自己的星座来
选择。最近他们还引入了树脂工艺，树脂
和木材相结合，也受到了很多人的欢迎。

大学生开木作坊 让人们享受慢生活

创业·人物

大学军训期间 就有了创业想法

说到创业的想法，郭成龙说在大一军
训期间就有了。“军训还没结束，我就想创
业了，一开始没有太多想法，就觉得可以
赚点钱。”郭成龙找到室友，两人一拍即
合，打算军训结束以后就开始谋划。

于是就在别人准备享受大学相对轻
松和自由的美好时光时，郭成龙和室友忙
起来了。“我觉得大学期间时间相对充裕，

就可以做一些自己喜欢的事。”
军训一结束，他俩就开始选择项目、

租房子，准备创业的事情。“我高中毕业的
假期其实也打过工，虽然得到了一定的锻
炼，但是这些工作经验对我未来的发展作
用有限，和我的专业距离比较远。所以我
们创业的项目想和自己的专业挂钩。”郭
成龙解释。

开设手工木作坊 为顾客提供专属木制品

由于郭成龙和室友学的都是雕塑专
业，于是选择创业项目的时候就尽量贴近
自己的专业和爱好。他们也上网查了很多
资料，发现国外有很多手工木作的工作室，
可以为人们定制专属的木制品。但是这种
模式在国内却不是很多，东北就更少了。

“随着社会的发展，机械化越来越多
地代替手工，人们面对的都是毫无温度的
物品，都是流水化作业出来的。因此现在
社会上兴起了很多DIY体验的行业，而这

其中，木作体验几乎是一项空白。而我们
所学的专业中也会涉及到木雕，所以我们
选择了这个项目。”郭成龙说。

当他把这个想法告诉老师和同学们
时，也得到了他们的支持。“老师非常支持
我们，也给了我们很多建议。当我告诉同
学们时，他们也觉得可行，他们自己也都
想要定制的木制品。”

就这样，郭成龙创业的想法更加坚
定。

省吃俭用 凑出一万元启动资金

每个人创业都不是一帆风顺的，而郭
成龙他们遇到的第一个问题就是资金问
题。“大学生都没有太多钱，我们就从生活
费里省。”每个月 1500 元的生活费，他要
留出1000元创业，只给自己留下500元吃
饭。“很多时候就吃点方便面或者馒头啥
的。”就这样东拼西凑，终于凑够了 1 万
元。买来了带锯、曲线锯、台钻等工具，还
购买了不同的木料。

可是第二个困难随之而来，由于他们
以前没有怎么做过手工木制品，一开始使
用工具也不熟练，导致开始的订单都做得
不好。“一开始做得不好，我们自己都不满
意，只能是扔了重新做。这就导致出货速

度慢，而且浪费了很多木材。”郭成龙解释。
不会做就只能上网找视频学习，国外

的网站视频、国外的书籍，郭成龙和室友
一有时间就开始研究、学习。现在做一个
戒指 1 小时，而且做得非常好，那时候一
个戒指得3个多小时，还不一定能做好。

而“订单少”也是创业初期他们遇到
的另一难题，一开始就只能通过朋友圈宣
传，给学校里认识的朋友做，但是毕竟数
量有限，做的人比较少。后来，他们找到
一个众筹平台，把他们精心打造的一套十
二生肖的木质戒指发在了平台上，这才引
起了网上很多人的关注，资金也回来了，
订单也多了起来。

增加手工木作体验 让人们享受慢时光

工作室运营一段时间后，订单慢慢多
了，种类也越来越多。木质戒指、木质餐
具等纯手工制作的东西受到了顾客的好
评。后来有不少顾客提出，能不能试着自
己做一件木制品。郭成龙觉得这种模式
也挺好，随即购入了设备，增设了体验项
目。

“来体验的人有我们本校的学生，还
有社会上的人，家长带着孩子来的也比较
多。”郭成龙说现在工作室可以提供 4 个
人一起体验，他和团队的其他成员则在旁
边指导顾客。“大家也都挺享受这个过程

的，看着一件东西在自己手中慢慢成型，
他们也很有成就感。”

现在，每个月工作室产品都能卖出
3000-4000元的收入，每月也还能有20多
人到工作室来体验。在获得收入的同时，
郭成龙也收获了满满的成就感。

“因为我们的每件产品都是手工打造
的，每一件都是独一无二的，都是凝结了
我们自己的设计、灵感和汗水的，所以每
当做好一件产品后，我们真的很有成就
感，都不舍得卖了。”郭成龙说。

郭成龙和他的木作工具。 本人供图


