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全产业链惠及家乡百姓

辉山引领10万农户走上脱贫路

辉山，一座深受沈阳人
喜爱的大山。强健的体魄最
早感受阳光之爱，出众的身
姿一直让家乡人引以为豪。

辉山，一张耀眼的名
片。“中国500最具价值品
牌”，东北地区奶品消费者心
中的金杯。

辉山，一条长长的产业
链。从农场养殖者、饲料供
应商、材料供应商、物流供应
商、建筑商到销售商，这条中
国奶业最具成长价值的产业
链直接串联了几千家中小微
企业。作为产业链的源头，
辉山责任重大。

辉山，让10万贫困农户
走上脱贫致富之路。辽宁省
5个市8个县区的52个乡镇
253个自然屯近万名农民工
“线上”服务，奏响的是辽宁
偏远山区10万农户脱贫协
奏曲。

辉山，一种健康的生活
方式。早上，喝上一杯散发
着奶香的热乎乎的辉山奶，
唤醒了一天的精气神；中午
喝一袋辉山奶，点燃的是再
创业的激情；晚上喝一袋辉
山酸奶，放松心情进入甜蜜
的梦乡。喝辉山奶，已成为
东北地区数百万人的一种养
生积习。

辉山，一座通向幸福的
桥梁。整吨整吨地批发辉山
奶，整箱整箱地销售辉山
奶，一个个忠诚客户不断拓
展……努力有方向，奋斗有
成果，生活有品质。

康平县农村的王大伯，年已逾 60
岁，今年是王大伯加入辉山体系的第
五个年头了，也早已摘掉了贫困帽
子。王大伯所在乡，是辉山养殖业中
的一部分。辉山精心布局，让产业链
的上游落在贫困的农村地区，在辽宁
省 5 个市 8 个县区的 52 个乡镇 253 个
自然屯实行流转土地，在一线招纳了
几千名当地农民进行农业种植、奶牛
养殖、草料配送、物质供应等，包括 80
余座牧场的日常维护工作，总计惠及

近 10万农民。
一位经销商说，“我去过辉山的养

牛基地很多次，辉山是自己养牛，自己
种草，自己生产奶，自己销售，这是一个
有良知的乳业公司，所以我们才能对辉
山坚定信心。”此举不仅让辉山掌控奶
的品质，也为农民提供了摆脱贫困的机
会，从而让“精准扶贫”成为现实。

辉山，扛鼎民营企业的责任担
当，让农民通过辉山的全产业链走上
致富路。

通向富裕之路的桥梁

辉山奶

每天晚上将工厂配送来的几吨
辉山产品摆在库房中，凌晨5点就开
始把奶品送到各零售终端，3-4车次
配送后再接待一拨拨散户来消费，段
大哥生活节奏是规律的。这个生活规
律为他一年带来了至少40万元的纯收
入。然而有谁知道，20年前他还是一名
高考落榜后来沈务工的河南农家子弟。

“1998年对我而言刻骨铭心：高
考落榜了，一无技术二无资金三无文
凭的我来到沈阳闯天下。在经历过
工地小工、送报纸等多种工作后，一
天我在报纸上看到辉山乳业招送奶工
就去应聘。这年12月份我就开始为辉
山奶站送奶，一送就是4年。到2002
年，我主动申请独立建设一个奶站获
批，当时我只有22岁。”

“刚开始不挣钱，我上货量很少，
每天就上2000元钱货量。到2003年
下半年才开始起量，每天营业额突破
4000元，到现在正常一天营业额大概
2万元左右，年收入纯利40多万元。而
且我们订货都实现了互联网化，订货

方式与过去相比有天壤之别。20年间
发生的变化，让我有时感觉这像是一个
神话。”

“可以说，辉山就是我平凡人生的
神话创造者，我对辉山充满了感激之
情，是辉山让我这个‘三无’河南穷小
子，过上了幸福生活！我们对辉山有着
特别的感情，辉山是我们家里最美好的
名词，我在给孩子起名时，为表达对
辉山的感激之情，特意用‘辉’作为孩子
的名字。”

像段大哥这样的送辉山奶送出人
生一片新天地的经销商，在辉山还有
很多很多。段大哥说出了数百家经销
商的心声：选择优质品牌，成就美好人
生。

因为辉山奶改变了人生，也让“段
大哥们”更加忠诚于辉山，他们的忠诚
始于辉山的发展，更坚定于辉山身处逆
境时。“辉山出现危机后的这一年里，辉
山体系运转不仅照常，在许多方面有明
显改善。比如说物流方面，反应速度特
别快，配送或者销售中遇到问题，一个

电话过去马上解决，过去得要两三天
来完成。以前接货时间在晚上11点到
凌晨两点左右，现在晚上10点前就完
成了。过去推出新品种类较少，而近
一年多来新品不断推出，不仅更贴近
消费者的选择，也更有利于我们销
售。推出的新品更适应消费者，所以
市场认可度大大提高了。从消费者表
现看，我们更加对辉山有信心。我经
常听到消费者这样说：‘咱怎么的还是
得喝辉山奶。’我服务的辉山奶大客户
包括中石油、清华同方等公司单位，他
们获悉辉山遭受挫折后，继续下订单，
说明了市场对辉山的高度认可，表明
了辉山品牌具有强大的生命力。”段大
哥如是说。

“我坚信辉山能够重现辉煌，这不
仅来自于我对辉山的深厚感情，也来自
我们对辉山的信心。当有些老朋友对我
说你别卖奶了，干点别的活时，我回答说
我不会干别的，我就会卖奶，而且只卖辉
山奶。”段大哥对坚持卖辉山奶充满了骄
傲和自豪。

改变了我的人生
辉山奶

占地面积32.7公顷、总投资13亿元、总建筑面积53万多平方米的辉山液态奶工厂，日产奶量可达1750吨。

辉山的旗舰牧场登仕堡牧场，占地面积30.7万平方米，可以容纳万头奶牛。

早上6点刚过，家住在沈阳浑南浦
江苑的李阿姨就来到了附近的辉山奶
站，先是美滋滋地喝上一杯鲜奶，然后
带着当天中午和晚上用的两袋奶满意
地离开。“自从开奶站起，李阿姨每天都
到我这里买辉山奶，她订辉山奶 10多
年了。”

15年前在这里建立辉山奶站的张
站长说，“每天，来我这个奶站买辉山奶的
多达几百人，这当中有许多像李阿姨一样
的老顾主，他们把喝辉山奶作为新的一天
的开始”。“与辉山相识快16年了，我与辉
山有着非常深的感情，我也每天都喝辉山
牛奶，觉得自己身体特别好，而且老邻居
天天给孩子买鲜奶。本地产的奶新鲜。
以前那广告语不就是这么说的嘛，一天一
杯辉山奶，一生一世不缺钙，真是那么回
事儿！”她自豪地诉说着自己和老街坊对
辉山奶的感情。

浑南浦江苑辉山奶站，是沈阳城市生
活的一个缩影。在辉山奶的大本营沈阳，
因为得天独厚的位置，“新鲜”成了辉山奶
最能吸引消费者的魅力所在，引来了高达
数百万的辉山奶忠诚消费者。他们把辉
山奶与自己的生活融为一体，与自己的健
康生活方式融于一体。

正是偏爱自己家乡的品牌，在沈
阳无论是高档商场，还是贴近社区的
便利店，辉山奶都是不可或缺的快消
品，每天销量可达千吨左右。从销售
量而言，相当于在上千万城市人口的
沈阳，每天有近400多万人次在消费辉
山的乳制品。同样，在沈阳周边的本
溪、抚顺、鞍山等城市，辉山奶也是最
受欢迎的乳制品品牌之一。

当一种消费品成为每天生活的一部
分时，这个消费品就走进人的心灵深处。

辉山，是一个直抵人心灵深处的品牌。

我生活的一部分


